
HVAD SAGDE FOLK, DA DU TESTEDE DIT KRYSTALKLARE SPØRGSMÅL?

SKRIV DIT FØRSTE BUD PÅ ET KRYSTALKLART SPØRGSMÅL:

HVEM SKAL HAVE GLÆDE AF FORBEDRINGEN?

DIT NÆSTE BUD PÅ DIT KRYSTALKLARE SPØRGSMÅL:

STIL KRYSTALKLARE SPØRGSMÅL

DIT ENDELIGE KRYSTALKLARE SPØRGSMÅL:

HVAD VIL DU GERNE FORBEDRE? HVAD KAN BLIVE BEDRE, BILLIGERE, HURTIGERE?  
HVILKE PROBLEMER SKAL VÆK? HVILKE POTENTIALER SKAL BLIVE TIL NOGET?

NÅR DU SKAL FORMULERE ET KRYSTALKLART SPØRGSMÅL, BETALER DET SIG AT STARTE MED 
SLUTNINGEN. SKRIV ET SPØRGSMÅL, DER INDEHOLDER DISSE TRE ELEMENTER:

HER ER TRE EKSEMPLER. ET OM ET POTENTIALE, ET OM ET PROBLEM OG TIL SIDST KENNEDYS.

HVORDAN FÅR DANSK AUTOLOGIK 50% FÆRRE SKADER, NÅR DE KØRER BILERNE OP PÅ AUTOTRANSPORTEREN?

HVORDAN FLYVER VI EN MAND TIL MÅNEN, OG SIKKERT HJEM IGEN, INDEN UDGANGEN AF DETTE ÅRTI?

1) HVAD SKAL VÆRE FORBEDRET? 
2) HVOR MEGET SKAL DET VÆRE FORBEDRET? 
3) HVEM SKAL DET VÆRE FORBEDRET FOR?

1

223

3

1

2

1 2 23

HVAD SAGDE FOLK TIL DET?

HVORDAN UDVIKLER VI 100 NYE PRODUKTER PÅ EN DAG?

ER DIT KRYSTALKLARE SPØRGSMÅL FORBUNDET MED ANDRE KRYSTALKLARE SPØRGSMÅL?
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HVOR STOR SKAL FORBEDRINGEN VÆRE? AMBITIONER ER VIGTIGE FOR AT ENGAGERE BÅDE DIG SELV OG ANDRE. KAN DIT KRYSTALKLARE SPØRGSMÅL VÆRE MED TIL AT LØSE EN ELLER FLERE 
ANDRE OPGAVER, SOM DU ALLEREDE ER I GANG MED ELLER SKAL I GANG MED?

HVAD GØR DU NU? NU ER DET TID TIL AT LÆGGE EN PLAN, 
SÅ DU KAN SKABE OG GENNEMFØRE FORBEDRINGEN.


